FUNIL DE
VENDAS GUIA

SUSPECT

Passo 1: Faca uma lista com no minimo 1000 contatos
(home, email e telefone);

PROSPECT

Passo 2: Retire 100 contatos desta lista e
faca Cold Calls para agendar reunides.
Meca sua taxa de conversao;

Passo 3: Apds as reunides,
elabore suas propostas e
metrifigue quantas propostas
foram enviadas;

LEAD

Passo 4: No fim,
metrifigue quantas
vendas foram
realizadas.

CLIENTE
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